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Apres son départ de CSFB, Jean-Marc Forneri fonde sa
boutique de conseil en fusions-acquisitions
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L'ancien patron de Credit Suisse First Boston 4 Paris a ouvert en septembre sa boutique de conseil
en fusions-acquisitions, baptisée Bucéphale Finance. Elle devrait annoncer une opération de plus
de 1,2 milliard d'euros fin mars et une deuxiéme d'environ 700 millions d'euros serait bouclée fin mai.

Apres son départ du CSFB, Jean-Marc Forneri fonde
sa boutique de conseil en fusions- acqmsmons

Jean-Marc Forneri, fondateur
. de Bucép’ha}e Finance

banque d’affalres derriere lui, dont
six 2 latéte de CSFB a Paris, oiila

bouclé quelques-uns des plus

teurd’affaires et ases entrées dansle

mente un banquier.

Bucéphale Finance 'souhaite
aussi cibler la clientéle ‘des fonds
d’investissement. Jean-Marc For-
neri met en avant son expérience
ausein du groupe Rossignol, dont
il a été directeur général pendant
six ans, jusqu’en 1994, pour vendre
saconnaissance dumilieu des « en-
treprises familiales » susceptibles
d'intéresser les fonds.

La boutique proposera ainsi du
conseil en fusions-acquisitions, en
restructuration et en'financement
de projets. « Il y a de la place en

beaux deals des derniéres années. .
« Ilatotjours étésonpropreappor= '

cercle’des grands patrons'», com=

France pour une maison indépen-

dante spécialisée dans le conseil, a
coté des banques américaines. qui
ont une offre compléte », explique
Jean-Marc Forneri, dui’ raconte

- avoir testé-son idée “auprés de

grands patrons frangais avant de
lancer sa boutique, citant
T'exemple de la réussite de David
de" Rothschild, qu’il considére
comme « l’un des plus grands ban-
quiers »: :

Selon'son fondateur Bucéphale
Finance, qui aurait déja signé plu-
sieurs mandats, - travaillerait' ac-
tuellement sur une « acquisition»
de plus de 1,2 milliard d’euros, qui
devrait étre annoncée fin' mars.
Une seconde opération d’environ
700 millions d’euros pourrait &tre
bouclée fin mai.

ELSA CONESA

bucéphale|iinance




